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La Gateway Informatica S.r.l., nata nel 1992 come Gateway S.n.c., trasformata in S.r.l. nel 
2001, è una Software House, specializzata nel settore del Retail, che vanta al suo attivo un 
vasto parco di procedure di Back-Office, installato su barriere P.O.S ed Ecr, di varie marche 
con cui è in grado di collegarsi. 
Produce  software  studiato  ad  hoc  per  essere  utilizzato  su  sistemi  di  vendita  avanzati,  e  
realizza impianti di rete WINDOWS con più posti di lavoro, al fine di fornire una reale 
multiutenza. La Gateway Informatica S.r.l. è in grado d'offrire una valida consulenza per lo 
studio di una soluzione confacente alle reali esigenze dell’utente, pianificando l’acquisto e la 
realizzazione di Sistemi Informatici. 
Garantisce, inoltre, un servizio d'assistenza tecnica, Software-Hardware-Sistemistica, 
altamente qualificato, offrendo soluzioni diversificate che vanno dall’HOT-LINE via modem 
all’intervento Full-Service presso il cliente. La Società è composta di un Team di 11 di cui 8 
nell’area tecnica. 
 
 

 

   

   

 



 

 

 

Gestione Back-Office di Magazzino 
 
 

Il programma WIN COSMOS è stato realizzato dopo anni di esperienza nel settore della 
gestione dei Magazzini. 
Oggi è possibile velocizzare le operazioni di vendita attraverso impianti informatici mirati. Il 
risultato, d'immediata visione per chi è preposto alla cassa, è la velocità con cui si effettua la 
vendita di più articoli per acquirente, grazie alla lettura ottica dei codici a barra impressi sugli 
stessi. Tale lettura consente di avere istantaneamente la registrazione dei dati sia da un 
punto di vista contabile, sia per la generazione degli scontrini fiscali che contengono fra l’altro 
la dicitura degli articoli. 
L’aspetto più interessante del sistema WIN COSMOS è da ricercare nella grossa mole di dati 
che lo stesso fornisce all’utente per una corretta gestione dell’attività commerciale, ad 
esempio: articoli venduti e non, storni, andamento delle vendite per tipo di articolo e per 
marche diverse, etc. 
E’ opportuno ricordare la complessa gestione della Grande Distribuzione, con esigenze diverse 
da utente ad utente e diverso grado di preparazione informatica degli operatori.  
Partendo da quest'analisi WIN COSMOS è  stato  sviluppato  in  modo  configurabile  ed  a  

modulistica separata. 
Ogni fase del programma risolve 
un problema diverso, ciascun 
modulo può essere implementato 
o  sottratto  anche  a  gestione  in  
corso, senza perdita dei dati. 
In tal modo non è l’utente ad 
adeguarsi a WIN COSMOS ma è 
WIN COSMOS ad adeguarsi alle 
esigenze dell’utente 
(configurazione personalizzata). 
Il programma pur essendo 
composto da duecento Routines, 
circa, appare agli occhi di chi lo 
utilizza in maniera sintetica e di 
facile interpretazione. Alle varie 
fasi si accede attraverso menu a 
tendina di tipo top-down ad 

albero con percorsi preimpostati a selezione semiautomatica. 
L’utente si avvale solo del 10% dei moduli nella fase di avvio per ridurne l’utilizzo al 3% nelle 
fasi successive, quando le procedure automatiche entrano in funzione, queste si attivano in 
maniera automatica durante tutte le operazioni di Entry, archiviando i dati e rendendoli 



 

 

immediatamente disponibili (on line) per qualsiasi tipo di richiesta, sia essa stampa, video o 
grafica. 
WIN COSMOS rappresenta, dunque, quanto di più avanzato oggi è presente sul mercato 
degli applicativi di Magazzino e Contabilità di Magazzino, la sua flessibilità e la sua semplicità 
lo rendono un ottimo compagno di lavoro. 
La Procedura, che sostituisce dal 01/01/2001 la vecchia versione Dos, è stata sviluppata 
integralmente in ambiente Win32 e si interfaccia con diversi Database, Access, Sql, MySql. 
Particolare attenzione è stata dedicata alla sicurezza dei dati ed alla semplicità di utilizzo. 
Notevole soddisfazione ci ha dato il gradimento espresso dai ns. clienti. 
Il ns. Team di ricerca e sviluppo è continuamente alla ricerca di nuove tecnologie da 
implementare al programma e forniamo ogni anno almeno 2 aggiornamenti migliorativi del 
prodotto. I tipi di periferiche interfacciate sono tutte le più conosciute del mercato e nuove 
implementazioni sono possibili grazie a strutture parametriche per lo scambio di flussi 
informatici. 

Obiettivi conseguibili con la ns. Azienda 
1. La CONSULENZA. Definizione della struttura, dei contenuti e dei destinatari del rapporto 

informativo e quindi del controllo gestionale fa sì che: 
§ Si possano valutare i flussi gestionali attualmente utilizzati e definiti, gli organigrammi 

e le funzioni aziendali, con l’indicazione analitica di compiti, responsabilità ed obiettivi 
da conseguire; 

§ Si possano fornire gli strumenti per valutare in ogni momento, l’andamento e gli 
scostamenti dagli obiettivi; 

§ Si possa fruire della consulenza per la riorganizzazione logistica della merce al fine di 
rendere altamente qualitativo il lavoro di in/out dei prodotti. 

2. Il Software WIN COSMOS. Il ns. Software, permette, attraverso un’adeguata struttura di 
rilevazione, una gestione completamente automatizzata delle merci partendo dal singolo 
articolo. Consentendo, quindi, d'ottenere: 
§ Immesso per Articolo, Gruppo, Fornitore e Reparto; 
§ Venduto per Articolo, Gruppo, Fornitore e Reparto; 
§ Margine lordo per articolo, Gruppo, Reparto, Fornitore; 
§ Differenze inventariali, valorizzazioni e svalorizzazioni; 
§ Furti, rotture ed avarie, autoconsumo; 
§ Margini e Ricariche per Articolo, Reparto e Magazzino; 
§ Risultato sull’andamento generale del punto vendita in tempo reale; 
§ Statistiche biennali per Articolo e Reparto; 
§ Gestione Logon giornaliero con confronto biennale (Numero clienti, incasso netto, 

articoli venduti, scontrino medio); 
§ Dati sintetici per reparto con incidenza del singolo reparto sul totale magazzino; 
§ Gestione delle promozioni a termine con calcolo delle incidenze e del costo; 
§ Calcolo e raffronto periodico del margine e dei ricavi; 
§ Rotazione merce (giornaliera, settimanale, mensile ed annuale), confronto con anno 

precedente; 
§ Gestione grafica dei dati in base biennale; 
§ Gestione dei costi ponderati ed evidenza copertura costo prodotti scalare; 
§ Gestione Contabilità Clienti/Fornitori. 



 

 

Chi sono i nostri potenziali Clienti 
 

1. Attività di vendita all’ingrosso di qualsiasi tipo di prodotti 
1.1. Grossisti 
1.2. Cash and Carry 
1.3. Centri distributivi 

 
2. Attività di vendita al dettaglio 

2.1. Discounts 
2.2. Minimarket 
2.3. Supermarket 
2.4. Iper mercati 
2.5. Negozi di qualsiasi genere 

 
3. Attività di vendita all’ingrosso ed al dettaglio 

3.1. Fatturazione 
3.2. Collegamento alla cassa facoltativo 
3.3. Terminali di vendita al banco 

 
La procedura si interfaccia alle periferiche maggiormente conosciute sul mercato tipo 

Terminalini, Stampanti Termiche, Lettori ottici, Bilance, ecc. 

E’ stata inoltre realizzata l’interfaccia con i maggiori Centri Distributivi per acquisire i dati 

anagrafici e di carico dei prodotti tipo UPIM, SISA, STANDA, CONAD, GEA, MEGA2, ecc. 

E’ previsto il collegamento via Modem o tramite Internet per l’assistenza Software e per 

connettersi a qualsiasi altro sistema. 

La ns. azienda è inoltre produttrice e distributrice del Software “PRIMULA” per la gestione 

delle Fidelity Card nella versione Professional per il singolo cliente e nella versione Enterprise 

per la gestione della circolarità dei punti.  

Offriamo servizi Internet attraverso il ns. Server, collegato alla rete Internet in ADSL ad 

altissima velocità. 
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Seguono alcuni flash significativi della procedura Win Cosmos 
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Scheda anagrafica di semplice intuizione, contenente tutte le 
informazioni sulla referenza (articolo) e dalla quale si accede a tutte 
le informazioni riguardanti il prodotto in esame. 

Albero merceologico 

Anagrafica e codici 

Svil. costo 

Sviluppo prezzo vendita 

Scorte e logistica 

Filiali  



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Sell-Out (vendite in promo) 
storico del prodotto e relativi 
risultati 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Fornitori del prodotto e condizioni 
avute sulle forniture 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Sistema multikey: numero illimitato di Ean Code 
e di chiavi libere alfanumeriche (univoche) 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Scheda economica del prodotto: vendite, acquisti, giacenze, rotazione, ecc. 
 
 
 
 
 

Documenti di vendita che hanno 
generato i ricavi  



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Dati relativi all’ultimo inventario 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Assortimenti ove l’articolo è presente 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Dati logistica 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gestione dei lotti 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Condizioni contratto con il fornitore 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Sviluppo dei prezzi di vendita delle filiali  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Sviluppo listini di vendita per la fatturazione 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Movimenti di carico del prodotto 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Movimenti di scarico del prodotto 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Possibilità di copiare/duplicare un listino 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Promozioni sui listini di vendita in fatturazione 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Manipolazione/variazione listini 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gestione ordini a fornitore 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Immissione movimenti articolo 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Ordini clienti fatturazione 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gestione singolo ordine 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Ordini ricevuti via Web 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Riepilogo ordini lavorati con evidenza dell’inevaso 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Lista di prelievo magazzino 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Emissione fattura 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Layout fattura 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Possibilità di ristampa di qualsiasi documento di vendita 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gestione degli ordini clienti inevasi 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gestione del sell-in (promo in acquisto) 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gestione del sell-out (promo su vendite) 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi dei sell-out con calcolo incidenza sulle vendite 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi dell’andamento di un sell-out 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi delle vendite del giorno dai Pos 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Giornale delle vendite giornaliere 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi delle vendite per periodo con confronto stesso periodo anno precedente o altro anno 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi delle vendite con calcolo incidenza promozioni 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Riepilogativo mensile delle vendite 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi biennale delle vendite 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi del venduto per articolo  
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi del venduto per reparto 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Analisi del venduto per articolo con incidenza sul reparto e sul totale incassato 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Andamento ricariche e margini 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Distinta base da un prodotto ne ricaviamo N e da N prodotti ne ricaviamo 1 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Distinta base: Smembramento  
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Acquisizione dati da terminalini o palmare 
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